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Auf einen Blick - die Einkaufsexperten KL@EPFEL
NG

ol

750 Kunden
(100 Neukunden p.a.)

11 Standorte 12 Jahre
weltweit 60 Mrd. EUR Volumen
70% direktes Material

222 [

\

250 Auszeichnungen:

Mitarbeiter/innen 9 Beste Berater
Industriepreis

Weltweit
(davon 50 Ingenieure)




Ihre Vorteile durch Kloepfel Consulting GmbH

Maschinen- & Anlagenbau
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Klassische Berater Ansatz vs. Industrie Partner Ansatz

0815 - Berater Ansatz

Kaufmanner und oft reine Berater ohne
Industrieerfahrung fihren technische
Ausschreibungen durch

Lieferanten erhalten unpassende Anfragen, die
nicht zum eigenen Portfolio passen. =>
Fehlende Kompetenz und Verstandnis fiir
Fertigungsmoglichkeiten

Lieferantenangebote werden ausschlielich zu
Benchmarkzwecken ,missbraucht™. Keine
Umsetzungsorientierung

Dezentralisierte Bearbeitung. Jedes Projektteam
arbeitet fur sich ohne Synergienutzung von
Informationen und Erfahrungen mit Lieferanten
=> Doppelte Arbeit flr Lieferanten

Arbeitsbeschaffer (ohne Umsatzbeitrag)

KL@®EPFEL

KL@®EPFEL

Kloepfel Industrie Partner Ansatz

50 Ingenieure/Fertigungstechnologen sowie
technischer Einkaufer aus der Industrie

Vorabpriufung der Fertigungsmoglichkeiten
des Lieferanten und Platzierung von nur
passenden Anfragen bei ausgewahlten
Lieferanten. Fokus auf Kosten statt Preise

Umsetzungsorientierter Beratungsansatz inkl.
Neulieferantenentwicklung. Begleitung
Freigabeprozess

Maschinenbau-Team-Ansatz mit projektiiber-
greifender Bearbeitung, sodass
Kommunikation mit Lieferanten effizienter
gestaltet werden kann.

Effizienter Match-Maker & Multiplikator



Aufbau strategischer Partnerschaften — Exklusiver Supplier Data Base KL@EPF

Vorabprifung
auf Eignung:
Daten/
Fakten

Strategiework- Verknupfung
shops beim Kunden &
Kunden Partner

Intensive MaBgeschneider
Betreuung te Anfragen

Lieferanten
Entwicklung

Strategische Exklusivpartnerschaften fir
bestimmte Materialgruppen

Aufbau einer Datenbank fir jede
Fertigungstechnologie (Materialgruppen)

Verknupfung der Kundenanforderung mit dem
Leistungsportfolio der Partnerlieferanten

Aufnahme durch Kloepfel Quick Checklist

K, L ®
C O/vsngngé




Aufbau strategischer Partnerschaften — Exklusiver Supplier Data Base KL®EPFEL
NG

KL®EPFEL
CONSULTING Fertigungstechnologien / Manufacturing Technologies
Unternehmensangaben / Company Information 1. Formguss / Mould Casting
2. Halbzeuge / Semi-finished products
Firmenname / Company Name* 3. Zuschnitt / Cuttl’ng
4. Umformen / Reshaping
Rechtsform / Legal Form* 5. SchweiBtechnik / Welding technology
6. Zerspannung / Machining
Umsatzsteueridentifikationsnummer / VAT Number 7. Verzahnen / Toothing
8. Warmebehandlung / Heat treatment
Abteilung/Bereich / Department 9. Oberflachenbehandlung / Surface treatment

) , 1. Formguss / Mould Casting
Griindungsjahr / Founding Year -

[01] Druckguss / Pressure casting
StraBe / Street*
[02] Kokillenguss / Forms casting

Postbox / P.O. Box [03] Feinguss / Investment Casting

[04] SiMo-Gusseisen / SiMo cast iron
PLZ / ZIP code*

[05] Bainitisches Gusseisen EN 1564 / Austempered ductile EN 1564

Stadt / City* [06] Sphéroguss EN 1563 / Ductile cast iron EN 1563

[07] Temperguss EN 1562 / Malleable cast EN 1562
Land / Country*

Bitte auswahlen / Please select [08] Grauguss EN 1561 / Grey cast iron EN 1561




Ihre Vorteile durch Zusammenarbeit mit Kloepfel Consulting Group KL®OEPFEL

KL@®EPFEL

keine Benchmarks! — sondern Entwicklung der Lieferanten => Neugeschaft fur Sie!

PR Effizienz - auf Leistungsportfolio des Lieferanten abgestimmte Anfragen

|

EM Kloepfel Maschinenbau Team bringt hohes technisches/Lieferanten-Verstandnis mit
Il

28 Multiplikator - profitieren Sie von unserem enormen Kundennetzwerk (100 p.a.)

Turéffner - Effektive Uberzeugungsarbeit durch Vorortprasenz beim Kunden mdglich




Umfangreiche Referenzkunden KL©EPF

>12 Jahre Expertise in der Einkaufsoptimierung sprechen fur uns CONSULTI
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Umsetzung bedeutet Veranderung KL@EPFEL
NG

n der Wind der Veranderung weht,
en die einen Mauern und die anderen
indmduhlen.”
(Chinesisches Sprichwort)




